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ISEP de la promo Sylvie Joly 1987, j’ai passé 5 années merveilleuses pendant lesquelles je me suis investi à fond dans les activités extra scolaires: président de promo puis du BDE,  voile avec la Spi Dauphine et Classe Affaires, un grand évènement avec 3000 étudiants au palais des congrès  pour promouvoir la création d’entreprise. Après l’ISEP, je fais l’ESSEC pour compléter mon cursus ingénieur par de la gestion. Attiré par les start ups et petites structures en croissance je rejoins, après une courte première expérience à DIXILOG, une entreprise encore toute jeune : Systar, un éditeur de logiciels de gestion de performance. 
Je démarre au marketing, passe au commercial, puis je prends au bout de quelques années la direction de l’Europe.  Je deviens alors actionnaire de l ‘entreprise et m’associe avec les fondateurs d’origine. C’est un tournant fort car je prends le profil d’un entrepreneur-associé qui considère l’entreprise comme une petite partie de soi-même.
Systar croit fortement à l’international  et en même temps que je deviens directeur général de l’entreprise je pars vivre aux USA en 2000 pour développer l’activité à partir de Washington. Auparavant j’avais complété ma formation par un programme pour dirigeant de plusieurs mois à Stanford en Californie. 
J’adhère à 100% à l’esprit Américain, aime leur sens pionnier et de l’entreprenariat très poussé. Rapidement, je rejoins un groupe de dirigeants (YPO pour Young President Organization) qui va beaucoup m’apporter pour m’intégrer au milieu du business US. Cela fait maintenant 15 ans que nous sommes aux Etats-Unis. Ma femme (aussi une ISEP) et mes 4 enfants arrivés très jeunes restent bien entendu français mais sont aussi devenus Américains.
Début 2014 une page se tourne, Systar est vendue à Axway (groupe SOPRA) et une nouvelle page de vie peut s’ouvrir pour moi.  Un ami Français vient d’ouvrir une boulangerie à Bethesda près de Washington DC. Il y a de nombreuses opportunités de marché aux US pour tout ce qui est authentiquement français. Je m’associe à cet ami pour développer Fresh Baguette. Pour comprendre  le métier complètement, je deviens boulanger en me faisant former par un boulanger professionnel venu de France pour nous rejoindre. Ma femme nous rejoint et se forme à la viennoiserie et à la pâtisserie. Elle s’occupe aussi de la logistique pour coordonner le travail de nos 15 salariés. Aujourd’hui le 1er magasin de Fresh Baguette est un vrai succès et nous projetons d’en ouvrir plusieurs autres et de vendre aux restaurants et points de café. Un vrai bonheur que d’entreprendre ainsi dans un tout nouvel univers. 
Mes conseils aux Ipésiens est de suivre leurs passions, d’oser se lancer et d’y aller à fond en étant ouvert à tout sans préjugés. Une des grandes choses que nous apprend nos études est de pouvoir aborder et assimiler de nouveaux sujets ou situations rapidement et efficacement, alors profitons en pour apprendre tous les jours quelque chose de nouveau. Ceci est vrai pour les types de métiers, le secteur d’activité ou les pays où l’on peut vivre. 
Je me suis toujours senti Ipésien, une école que j’ai beaucoup aimée et qui  m’a énormément apporté tant sur la formation,  les expériences et les amitiés (toujours bien solides après plus de 25 ans). Je me réjouis qu’ISEP Alumni stimule l’entraide et les échanges entre Ipésiens de toute génération.  Nous avons beaucoup à nous apporter mutuellement. 
